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KESAI AGROCHEM





山东科赛基农控股有限公司2010年度招聘计划

山东科赛基农控股有限公司拥有济南科赛基农化工有限公司、潍坊科赛基农化工有限公司、山东科赛怡锐化工有限公司、山东丰信农业科技开发有限公司以及山东科赛益农科技有限公司五家全资子公司。其中济南科赛基农和潍坊科赛基农均为国家发改委农药定点生产企业，主要从事以除草剂制剂与原药为主的农化产品的研发、生产与销售，通过ISO9001：2000国际质量体系认证；科赛怡锐主要经营除草剂的制剂与原药出口业务；科赛益农主要从事杀虫、杀菌剂的推广与销售；山东丰信是山东首家农资渠道运营商，集农资生产商、农资经销商和渠道服务商“三位一体”的全新农资经营模式。
科赛基农以“创造轻松生活”为企业目标，充分关注员工的心理，重视情感沟通，提供全方位的个人发展规划与培训，致力于为员工创建一个真诚关怀、和谐相处的温馨家庭，一所有助于员工成长、发掘员工潜力的希望学校，一方自我激励、自我实现的魅力舞台。

科赛基农着眼未来长期发展，注重人才的综合培养与能力提升，持续导入现代化的人力资源管理理念，凭借自身的高起点、高效率、高标准、严要求和高速发展吸引了众多来自全国各地高等学府的优秀毕业生加盟，这里有开拓者挥洒豪情的广阔空间、这里有思想者激情碰撞的火花四溅、这里有勤奋者默默耕耘后的风华硕果、这里有创新者大展宏图的梦想舞台！

来吧，想要实现自我价值且能脚踏实地的有识青年，科赛基农正敞开温暖的怀抱，诚邀你的加盟，一同打造未来属于我们的共同事业，让自己成为这支 “鹰雁团队”中更独具魅力的雄鹰！

招聘需求
	招聘岗位
	性别
	学历
	专业要求
	招聘人数

	市场推广代表
	男
	本科
	植保、农学、园艺、制药工程等
	5

	原药业务代表
	男
	本科
	植保、化工相关专业
	2

	业务代表
（不同方向）
	男
	大专以上
	植保、农学、园艺等涉农相关专业，或市场营销、工商管理等非农类专业
	30

	寿光推广代表
	男
	专科
	植保、园艺，农学、市场营销或工商管理等
	4

	采购员（原材料、设备/五金）
	男
	大专
	化学化工、机械设备类专业
	4


岗位介绍
招聘岗位：市场推广代表

岗位职责：

1.全国范围内推广会议技术和营销层面讲师；

2.各地推广员的培训；

3.市场调研和新品开发资料和信息收集；

4.公司内部员工的应用技术培训；

5.与技术部的剂型调试配合工作和小区试验；

6.VIP客户的业务员的培训和服务；

7.公司上市方案的执行和监督。

岗位要求：

1.普通话标准，善于沟通，语言组织能力强；         

2.对除草剂、杀虫杀菌剂、栽培、肥料等知识有所掌握和了解；           

3.吃苦耐劳，乐观、积极、诚信、有责任心，适应环境能力强；

4.熟练操作电脑并掌握一定PPT制作技术。

招聘岗位：原药业务代表

岗位职责：

1.收集整理国内原药客户信息并整理分析；

2.开发新的客户资源，建立销售网络；                 

3.维护已有市场业务，巩固客情关系。

岗位要求：

1.普通话标准，善于沟通、语言表达能力强；

2.热爱原药销售工作，乐观、积极、诚信、有责任心，具团队意识；

3.较强的观察力、分析力、执行力、学习力；

4.具有良好的心理素质和综合素养。

招聘岗位：业务代表

岗位职责（除草剂方向）：

1.完成业务区域预定销售目标和计划实施；

2.制订产品营销策略和销售计划，做好市场调研和业务拓展工作，提高市场占有率；         

3.建立健全销售网络，为客户提供优质的服务，做好客情维护；      

4.协助客户开发市场并提供技术服务；        

5.负责基层推广人员的管理和培训。 
岗位职责（杀虫杀菌剂方向）：

1.负责公司产品宣传和销售；

2.负责协助开发新市场和客户，并协助建立完善的销售网络和系统；

3.协助完成既定的销售计划，并协助制定有效的销售计划及推广方案。
岗位职责（子公司市场代表）：

1.负责市场调研与终端客户开发；

2.制订产品营销方案及具体操作实施；                 

3.负责产品示范试验与技术推广；

4.做好客情维护。

岗位职责（子公司业务代表）：

1.负责营运客户开发与管理；                 

2.营运业务往来处理；                        

3.负责营运策划方案的制订与实施；

4.营运中心/分销中心的建立与管理。

岗位要求：

1.普通话标准，善于沟通，语言表达能力强；        

2.热爱农资销售工作，乐观、积极、诚信、有责任心，适应能力强，具有团队意识；           

3.较强的观察力、分析力、执行力、学习力和开拓创新力；

4.吃苦耐劳，具有良好的心理素质和综合素养。

招聘岗位：寿光推广代表

岗位职责：

1.协助寿光业务代表做好“克线龙”等产品的宣传、推广工作；

2.调查农户需求，做好产品施用时的宣传与协助工作；

3.及时搜集与反馈市场信息，总结在推广过程中所遇到问题。
岗位要求：

1.应届毕业生，植保、农学、园艺等相关专业；

2.热爱农资销售工作，乐观、积极、诚信、有责任心，适应能力强，具有团队意识；

3.较强的观察力、分析力、执行力、学习力和开拓创新力；

4.吃苦耐劳，具有良好的心理素质和综合素养。

招聘岗位：采购员（原材料采购员、设备/五金采购员）

岗位职责（原材料采购员）：

1.负责公司各种原、辅料的采购；

2.参与原辅料合格供方的测评；

3.配合技术部做好原、辅料的筛选；

4.协助企划部联系原材料供应商，开具原药证明；

5.负责合格供方档案的整理、归档、保密。

岗位职责（设备/五金采购员）：

1.济南生产系统生产设备及各部门所需五金的采购；

2.配合生产系统各部门做好各种机械设备及五金的筛选；

3.机械设备及五金合格供方档案的整理、归档。

岗位要求：

1.大专-本科学历；

2.具有良好的沟通和表达能力；

3.积极进取，责任心强；

4.很强的自我约束力，独立工作和承受压力的能力；

5.高度的工作热情，良好的团队合作精神；

6.能适应短期出差。

待遇
1.公司提供住宿及良好的工作环境，实行人性化管理；

2.交纳国家规定的各项保险，提供有竞争力的薪酬福利待遇；

3.优秀的企业文化氛围，注重员工培训与发展，提供广阔的发展空间。

联系方式

工作地点：济南留学人员创业园2号楼D座456室

联系方式：0531-88118139   人力资源部
招聘传真：0531-88116188 
招聘邮箱：ksjnrlzyb@126.com（请随简历附照片一张）
公司网站：www.cnkesai.com
公司地址：济南市华阳路69号留学人员创业园2期D座456室
科赛基农简介

济南科赛基农化工有限公司是国家发改委农药定点生产企业，主要从事以除草剂为主的农化产品的研发、生产与销售。公司已开发了乳油、水剂、胶悬剂、粉剂等各类苗前、苗后除草剂八十余种，并不断开发适合市场需求、具有市场竞争力的新产品。

    科赛基农自2003年底创业之初发展至今，注册资金从200万增加至3000万，拥有济南、潍坊两个生产厂区、五个子公司。科赛基农济南生产基地位于济南鸿腾工业园区，占地面积约100亩，拥有8条全自动生产线，年生产能力为10000吨。公司视质量为企业生命，高效务实、开拓创新，先进的生产设备、雄厚的技术实力奠定了科赛基农快速发展的坚实基础，目前公司已经建立了较为完善的质量检验与监督体系，并全面通过了ISO9001：2000国际质量管理体系的认证，生产出深受广大消费者信赖的诸如“久久红”、“喜来豆”、“苗哈哈”等一系列具有市场竞争力的品牌产品，为广大农民提供优质的产品和完善的服务。

    科赛基农潍坊生产基地位于潍坊市滨海经济开发区临港化工园区，占地280余亩，项目总投资4.5亿元人民币，主要生产、经营氯乙酰氯、乙草胺、莠去津、二甲戊乐灵等原药产品。公司符合国家产业政策，为国家发改委核准定点农药生产企业。公司于2006年3月份正式成立，当年11月份竣工投产，现在莠去津原药、粉剂项目的技术在行业内处于领先水平，其他原药项目正在建设之中。 

科赛基农拥有完善的组织架构，拥有营销、人力资源、行政、财务、企划、生产、供应、物流、仓储、安全、质监、技术等十几个部门，总部办公区域位于济南留学人员创业园二期，现有办公面积近1000平方米，让员工在优雅的办公环境中发挥最大的才智和潜能。

    科赛基农倡导平等、协作、激情、超越的企业精神，以创造轻松生活为目标，在一个家庭，一所学校、一个舞台的企业环境中，坚持以认真、快、坚守承诺为工作作风，坚持以创新经营，共同成长为经营理念，从创业之初仅有20余人的团队发展到现在拥有一支近400人的年轻化、知识化、专业化的充满激情与活力的精英团队。公司倡导“鹰雁文化”，以“个体是优秀的，团队是卓越的”为宗旨，崇尚“集体英雄主义”。企业员工在平等中真诚协作，在激情中超越梦想，在实现梦想的进程中创造轻松生活。

    科赛基农拥有健全的销售网络、畅通的信息反馈渠道和完善的销售服务系统，以“创新经营、共同成长”为经营理念，致力于顾问式服务，坚持创新营销，为客户量身定做个性化的营销方案，重视市场的培育与沟通；企业销售的不仅是有形的产品，更是一种无形且宝贵的经营理念。

    科赛基农的国际贸易发展迅速，在发展的过程中坚持积极主动联系外贸客户，扎实有效开拓国际市场，稳定和已合作客户的关系，发展一批信誉好，实力强，需求量大的客户并与之进行互惠互利的长期合作，通过参加展会、网络推广以及广告宣传等手段开拓新市场，重点做好公司优势产品的市场推广，实现公司出口业务的有效增长。公司的除草剂原药和制剂现已出口至非洲、东南亚、南美、欧洲等20多个国家，提供给客户高性价比的产品，富有竞争力，站在客户的角度看问题，时时处处为客户着想。

科赛基农着眼于长期发展，制定的长期发展战略分三个阶段：第一阶段，专业生产除草剂，用5-8年的时间把除草剂做到年销售额3-5亿元的规模；第二阶段，进入杀菌剂、杀虫剂市场，用5年左右的时间把公司的农药业务做到年销售5-10亿元的规模。第三阶段：以农业为中心进行同心多元化经营，经过科学论证公司准备涉足种业、花卉、肥料、现代化农场等行业，并成功实现国际化经营。截至2008年，也就是科赛基农成立的第五年，第一阶段的发展目标已顺利实现。现在的科赛基农，正用满怀激情不断超越，向着自己的目标，坚定地稳步向前。

    科赛基农从高起点开始，用高效率和高标准规范自己，高要求成就了高速的发展模式。科赛基农如一颗新星，在农化行业中冉冉升起。

“存鹰之心于高远，取鹰之志而凌云”，科赛基农将以雄鹰般的睿智和搏击力，满怀希冀、振翅高飞，在未来发展的道路上创造无限辉煌！
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